
2 КВАРТАЛ И 1 ПОЛУГОДИЕ 2026 ГОДА

Операционные
и финансовые 
результаты



2 Безопасность за нами

«Солар» — надежный партнер 
для обеспечения кибербезопасности

Целевой рынок
в 2030 г.

669 млрд 
руб.

~2500

Сотрудников

Провайдер сервисов 
ИБ в 2025 г.

№1

Вендор продуктов 
ИБ в 2025 г.

ТОП-10
Клиентов из ключевых
отраслей

~1500

Решений в портфеле

31
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Киберландшафт остается ключевым драйвером 
роста рынка ИБ и бизнеса ГК «Солар»

Усложнение киберугроз
и масштабирование атак

Растет архитектурная сложность 
кибератак, скорость их реализации 
и вариативность сценариев.

Угрозы чаще носят комбинированный 
характер и эксплуатируют цепочки поставок.

Трансформация роли ИБ

Кибербезопасность выходит за рамки 
ИТ-функции и становится элементом 
управления бизнес-рисками 
и операционной устойчивости.

Регуляторика, импортозамещение 
и геополитика

Курс на технологический суверенитет 
сохраняет приоритет импортозамещения 
и использование локальных решений.

1 Данные ГК «Солар»

38%
Доля следов присутствия 
APT-группировок 
в российских организациях

106
DDoS-атак в среднем пришлось 
на одну организацию в России 
за 1 кв. 2026

млн

~70,4 
Веб-атак на онлайн-ресурсы 
российских компаний по итогам 
1 кв. 20261

10%
Зафиксированных атак связаны 
с ИИ, этот показатель вырос вдвое 
с 2025 года

Гиперперсонализация фишинговых атак
Генерация эксплойтов на скорости кода.

Вайбкодинг, который провоцирует создание 
«теневого кода».

Самокоординируемые ИИ-агенты с высоким 
доступом к критичным бизнес-системам 
в инфраструктуре организаций.

При этом:

80% компаний в том или ином виде интегрируют 
ИИ в бизнес-процессы.

35% рассматривают его как стратегический 
приоритет в ближайшие годы.

45% компаний не выделяют бюджет на защиту 
ИИ.

всего  25% компаний  имеют формализованные 
политики ИБ для ИИ-сервисов.

Драйверы рынка ИБ 
по данным Б1

ИИ кардинально меняет 
ландшафт киберугроз
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Финансовые результаты «Солара» 
во втором квартале и первом полугодии 2026 года

Ключевые финансовые показатели, 
1 полугодие 2026 года*

Выручка, млрд руб. OIBDA, млрд руб.

Ключевые финансовые показатели,
2 квартал 2026 года*

Выручка, млрд руб. OIBDA, млрд руб.

*Источник: на основе управленческих данных в соответствии со стандартами МСФО

13,2%
рост совокупной выручки по итогам 
6 м 26 г/г за счет разработки и 
внедрения собственных решений, 
развития комплексных проектов, 
роста клиентской базы.
.

21%
Рост выручки от сервисов ИБ 
и комплексных проектов по итогам 
6 м 26 г/г.

455 компаний объединяет 

партнерская программа SolarShip, 
делая доступными решения 
«Солара» по всей территории 
России.

50% рост выручки 

от продаж решений «Солара» 

через партнерский канал 

по итогам 6 м 26 г/г.

2 кв. 2025 2 кв. 2026

+24,1%

1 347
1 883

5 426

6 735

1 полугодие 2025 1 полугодие 2026

+13,2%

974
1 093

8 490

9 608
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Факторы, влияющие на финансовый результат «Солара»

Сезонность, обусловленная  

бюджетными циклами 

заказчиков предполагает 

получение большей части 

доходов в конце года 

при более равномерном 

распределении расходов 

по году.

05

Рост выручки на 50% год к году 
от продаж через партнерскую 
сеть «Солара», которая 
выросла 
до 455 компаний к концу 
1 полугодия 2026 года.

Приоритет на развитии 
продуктов и сервисов 
с коротким сроком отдачи 
инвестиций, ориентированных 
на потребности клиентов 
и технологические тренды 
рынка ИБ.

03
04

01 02

Актуальный ландшафт киберугроз, 
том числе нарастающий тренд 
на защиту ИИ от киберугроз
и от кибератак, реализуемых 
с помощью ИИ.

Основным драйвером общей 
выручки стал рост доходов                 
от направления сервисов                     
и реализации комплексных 
проектов. Выручка 
от этого направления выросла 
на 21% по итогам 6 м26 г/г.
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ДЕРЖИМ ПЛАНКУ

Деловая активность «Солара» во втором квартале 2026 года

Награды и признание

Solar appScreener с новым ИИ-плагином 
признан «Технологией года» премии 
«AI-Олимп». Решение ускоряет процессы 
AppSec в 10 раз и позволяет увеличивать 
емкость команд безопасной разработки 
без роста ФОТ.

Ключевые проекты второго квартала 
2026 года

ВТБ: импортозамещение IDM с обработкой 
более 340 тыс. задач в месяц на базе IDM-системы 
Solar inRights

Faberlic: защита инфраструктуры от 552 млн атак
c помощью сервиса Solar WAF

ЦИПР-2026: отражено 10 тыс. атак, большинство 
из которых проводилось с применением ИИ.

КСБ-СОФТ: подключение Solar TI Feeds помогло 
ускорить реакцию на инциденты на 11%.

Партнерства и отраслевые инициативы

Заключены стратегические соглашения с «Группой Астра», 
ИТ-холдингом «Т1» и «1С-Битрикс». Выпущено комплексное 
решение «Перспектус» на базе Solar Dozor и Solar webProxy, 
подтверждена совместимость решений с отечественным ПО. 
Группа также получила и организовала отраслевые премии 
«Приоритет: Цифра-2026» и «Security UP: Безопасность 
начинается с кода»

Развитие продуктовой линейки

Линейка продуктов «ЗАСТАВА» развивается в комплексную 
экосистему с ГОСТ-шифрованием, контролем конечных 
устройств и МФА. Решение позволяет снизить совокупную 
стоимость владения для клиентов до 15%.

Выпущены Solar webProxy 4.5 с усиленным контролем 
веб-трафика и Solar inRights 3.10 с автоматизацией ролевых 
моделей, поддержкой ALD Pro и доработками 
под ГОСТ Р 71753-2024.
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Присоединяйтесь к нам

RT-SOLAR.RU

ir@rt-solar.ru

Telegram Smart-Lab БКС

СООБЩЕСТВА КОНТАКТЫ


